
CellCube sucht für den Standort Wiener Neudorf eine:n

Sales Back Office Mitarbeiter mit Organisationstalent (w/m/d)
(Vollzeit 38,5 Std/Woche)

Dein Profil:

• Du bringst eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung (idealerweise mit technischem 
Hintergrund oder vergleichbare Berufserfahrung) mit

• Du  bist gerne im Vertrieb tätig und bringst eine ausgeprägte Kundenorientierung mit

• Du hast Erfahrungen als „Proposal Manager“ oder in einer ähnlichen Rolle gesammelt

• Dich zeichnet strukturierte und selbstständige Arbeitsweise aus

• Du hast dein Organisationstalent bereits unter Beweis gestellt und kannst den Überblick 
bei der Vielfalt der Aufgaben behalten

• Du bist ein Teamplayer mit „Hands-on“ Mentalität

• Du kommunizierst gekonnt auf Englisch und Deutsch (Wort und Schrift) mit den Kunden 
und intern im Team

• Du bist versiert im Umgang mit MS-Office-Anwendungen und hast Erfahrung im Umgang 
mit CRM-Software (Pipedrive ist von Vorteil)

140+ Projekte weltweit
installiert

Deine Aufgaben:

50 + Mitarbeiter:innen

Entwicklungsmöglichkeiten

Sei Teil der Success-Story

Wir bieten:

• Echtes Teamgefühl, offene Kommunikation und kollegiales Miteinander 

• Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege sind für uns keine Floskel

• Möglichkeit, eigene Ideen einzubringen und technische Lösungen aktiv mitzugestalten

• Weiterentwicklungsmöglichkeiten im Unternehmen

• Umfangreiche Einschulungsphase und Weiterentwicklungsmöglichkeiten

• Flexible Arbeitszeiten, tolle Firmenevents, Firmenparkplätze

Leistungsgerechte Bezahlung ab einem KV-Mindestgehalt lt. KV Metallgewerbe

von €3.042,28 je nach Qualifikation und Erfahrung.

Dein Energiespeichersystem - CellCube

Enerox GmbH
IZ NÖ-Süd; Straße 3, Obj. M36
2355 Wiener Neudorf

Tel: 02236 379000
www.cellcube.com

Join Us – Wir freuen uns auf Deine Bewerbung.

Kontakt: bewerbung@cellcube.com

140+ Projekte weltweit 
Installiert

50+ Mitarbeiter

Sei Teil der Success-Story

Dein 
Energiespeichersystem

CellCube Energy Storage GmbH 
IZ NÖ-Süd; Straße 3, Obj. M36 
2355 Wiener Neudorf 
Tel: +43 2236 379 000–215
www.cellcube.com 

Wir gestalten die Zukunft der Energiespeicherung mit innovativen
Batteriesystemen, Made in Austria. Als Vorreiter in der Branche bieten wir dir
die Chance, Teil eines dynamischen Teams zu werden, das als
Technologieführer an der Spitze der erneuerbaren Energien arbeitet.

• Du bist als erste Anlaufstelle für die Strukturierung von Kundenanfragen verantwortlich 
und organisiert das Sales Back Office

• Du bereitest Angebote vor und strukturierst Ausschreibungsunterlagen

• Du gestaltest und optimierst den Ausschreibungs- und Angebotserstellungsablauf

• Du arbeitest den Sales Managern zu und unterstützt das Sales Team durch Erstellung 
von Meeting Minutes und ähnlichen organisatorischen Aufgaben

• Du übernimmst die Terminkoordination und die Verfolgung von wichtigen Abgabefristen

• Du bist für die Aufbereitung von Sales Unterlagen wie Präsentationen etc. zuständig


